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EDITAL N° 04/2024 PROGRAMA CORREDORES DIGITAIS

O Governo do Estado do Ceara, através da Secretaria da Ciéncia, Tecnologia e Educacao
Superior (SECITECE), por meio por meio Programa Corredores Digitais, torna publico que
estdo abertas as inscricbes para apoio a startups em estagio inicial e em estagio de
pré-operacao e/ou operagao cujas normas de participacao sao regidas pelo presente Edital.

1. DO OBJETO

1.1. Constitui objeto deste edital a selecdo de startups de empreendedorismo inovador e
projetos em estagio inicial e em estagio de pré-operagédo e/ou operagcao que empreguem
todo o potencial das tecnologias digitais para possibilitar, em areas estratégicas da economia
do estado do Ceara, o aumento da produtividade, da competitividade e dos niveis de renda e
emprego.

1.2. As startups de empreendedorismo inovador deverédo se enquadrar obrigatoriamente em
uma das seguintes categorias:

1.2.1. Jornada Bora Criar: ¢ uma jornada feita para startups que possuem solugdes para
problemas que afetam um grande mercado. Nessa modalidade, as startups terao que
realizar a ideagao do produto, a validagao do mercado e a construgao de um produto
minimo viavel (MVP).

1.2.2. Jornada Bora Crescer: ¢ uma jornada para startups que ja possuem um produto
previamente validado com o mercado. Nessa modalidade, as startups terdo que planejar os
objetivos-chave, executar a estruturacdo do marketing e vendas e escalar as vendas.

1.3. As startups enquadradas na categoria Jornada Bora Criar serdo alocadas em um dos
Ambientes de Inovacdao que integram a Rede de Ambientes de Inovacdo do Ceara,
promotora do ecossistema de empreendedorismo e inovagédo, estimulando a geracdo de
empresas de base tecnoldgica.

1.4. Nas duas categorias, serdo considerados como prioritarios os seguintes tipos de
produtos: plataforma digital; aplicativo movel; aplicacdo de desktop; software como servico; e
dispositivos conectados.

2. DOS SETORES

21. O Programa Corredores Digitais tem o papel de habilitador e facilitador da
transformacao digital nos setores da economia do estado do Ceara.

2.2. Serao apoiadas startups de empreendedorismo inovador que adotem as tendéncias
tecnoldgicas com maior potencial de contribuicdo para o crescimento econémico no curto e
meédio prazos, a saber: inteligéncia artificial e machine learning; internet das coisas (IoT) e
dispositivos inteligentes; big data e analise aumentada; espagos inteligentes e locais
inteligentes; blockchains e registro distribuido; computacdo em nuvem e computagcédo de
borda; realidade estendida; gémeos digitais; processamento de linguagem natural; interfaces
de voz e chatbots; visdo computacional e reconhecimento facial; ciberseguranga e
ciber-resiliéncia; automacdo robodtica de processos; personalizagdo em massa e
micro-momentos.
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2.3. Serao apoiadas startups de empreendedorismo inovador que aceleram a transformacao
digital, preferencialmente nos seguintes setores estratégicos da economia do estado do
Ceara: Agronegocio; Comeércio; Construcao Civil; Educacao; Energias Renovaveis; Industria
da Madeira; Infraestrutura e Logistica; Metalmecéanica; Mineragao; Saude; Tecnologia da
Informagdo e Comunicacao; Turismo.

3. DOS OBJETIVOS

3.1. Desenvolver a cultura empreendedora de forma regionalizada por meio da incorporacao
de novas tecnologias aos setores econémicos estratégicos do estado do Ceara para
possibilitar a inclusdo econémica e social dos cearenses.

3.2. Apoiar o desenvolvimento de inovagdes tecnoldgicas, novos produtos ou processos
inovadores, propiciando a geragdo de empresas.

3.3. Apoiar times na transformacdo de ideias em empreendimentos inovadores,
competitivos, lucrativos e socialmente responsaveis baseados em um produto ou servigo
que realmente satisfaz as necessidades do mercado.

3.4. Fornecer oportunidades de aprendizagem na pratica por meio do trabalho em equipes
multidisciplinares dedicadas a solucionar problemas.

4, GLOSSARIO

4.1. Para fins deste Edital, serdo consideradas as seguintes defini¢des:

i. MVP: sigla para Minimum Viable Product (Minimo Produto Viavel), que € um protétipo
inicial de um produto com o objetivo de testa-lo no mercado.

ii. Pitch: discurso que o empreendedor faz para uma plateia para divulgar sua solugao e/ou
realizar conexdes, normalmente apoiando-se em uma apresentacao de slides.

ii. Demoday: Dia de demonstracdo. E um evento onde os empreendedores tém a
oportunidade de apresentar seu negécio para uma banca julgadora e/ou investidores ao final
da Jornada.

iv. Startup: organizagdes empresariais e societarias, nascentes ou em operagao recente,
cuja atuacdo caracteriza-se pela inovacdo aplicada a modelos de negécios repetivel e
escalavel, capazes de gerar valor e conseguir um grande crescimento das receitas, de forma
recorrente, sem aumento consideravel nos custos, por meio de um produto ou servigo em
larga escala.

v. SECITECE: Secretaria de Ciéncia, Tecnologia e Educagao Superior, é responsavel pelo
Programa Corredores Digitais.

vi. Rede de Ambientes de Inovacdao do Ceara: A Rede de Ambientes de Inovagao do
Ceara conecta diferentes atores cearenses com o objetivo de incentivar o desenvolvimento
do empreendedorismo inovador, fomentando negécios e gerando inclusdo econémica e
social nas macrorregifes do estado.

vii. Comité-Gestor: instancia deliberativa, composta por membros da SECITECE, cuja
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responsabilidade é avaliar as propostas submetidas a este edital para selecédo de startups,
dentro dos critérios estabelecidos neste edital. O comité possui poder de decisao para atuar
em casos de resolucdo de conflitos e interpretagdes de qualquer natureza relacionadas a
este edital e seus desdobramentos

vii. Banca externa: especialistas indicados pelo Comité-Gestor para auxilio na analise das
startups durante o Processo Seletivo.

5. DOS BENEFiCIOS

5.1. O Programa Corredores Digitais concedera, em favor dos participantes:

i. Capacitagao: encontros praticos e palestras presenciais e/ou online, além de conteudos
de apoio para o desenvolvimento do negdcio;

ii. Mentoria: assessorias individuais e coletivas com especialistas da area;

iii. Networking: conexdo com membros e atores do ecossistema de empreendedorismo;

iv. Beneficios de parceiros: cada startup tera um pacote de beneficios com o intuito de
diminuir os gastos operacionais do negdcio;

5.1.1 As startups da Jornada Bora Criar terdo ainda os seguintes beneficios:

v. Infraestrutura fisica: cada Ambiente de Inovagao oferece espaco fisico para apoio no
desenvolvimento técnico das startups atendidas; e

vi. Equipe gestora: cada Ambiente de Inovagdo disponibiliza profissionais para o
acompanhamento de cada startup.

5.1.2 As startups da Jornada Bora Crescer terdo ainda os seguintes beneficios:

v. Infraestrutura: ambiente préprio para prototipagem por meio do CriarCE e parceiros;

vi. Servigos para as startups: as prestagoes de servigos consiste em:

- Registro de marca no INPI;

- Assessoria Juridica (criagao e/ou revisdo de documentos juridicos, como contratos e
memorando entre socios);

- Assessoria Contabil (abertura de CNPJ e revisdo da documentagéo).

6. DAS JORNADAS DE INOVACAO

6.1. O Programa Corredores Digitais realizara duas jornadas de inovagao, em conformidade
com as duas categorias de startups de empreendedorismo inovador.

6.2. Jornada Bora Criar

6.2.1. Nesta jornada, as startups da categoria Bora Criar passardo por uma trilha de
aceleracao tendo como duragao de 22 (vintes e duas) semanas com atividades como:
workshops, mentorias, consultorias e eventos.

6.2.2. Cada startup selecionada na categoria Bora Criar sera vinculada e recebera
atendimento de um Ambiente de Inovacado habilitado, de acordo com sua classificacao,
localizacdo, tendéncia tecnoldgica, setor da economia e disponibilidade de vagas.
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6.2.3. Durante a Jornada, a startup sera acompanhada também pelo Ambiente de Inovacéo,
em que a mesma estara vinculada.

6.2.4. Nesta jornada, as startups da categoria Bora Criar passarao pelas seguintes fases
descritas abaixo:

JORNADA BORA CRIAR

Fase 1. IDEAR Fase 2. VALIDAR Fase 3. CONSTRUIR Fase Final. DEMODAY

Apenas as startups que

Até 180 startups serao Até 180 startups serdo Até 180 startups serdo concluirem as fases
serao selecionadas serao selecionadas serao selecionadas anteriores e alcangarem
os melhores resultados

Objetivo principal Objetivo principal Objetivo principal Objetivo principal
Apresentar um modelo
dg negdcio para seu Construir hipoteses, Apresentar MVP Apresentar o negdcio
projeto inovador, com o escolher e executar a . o para uma banca
X .. ; construido para validagao \
problema identificado, a forma de experimento e e julgadora e/ou
) . com posicionamentos . .
proposta de valor ao final analisar os ) . o investidores
. . ~ financeiros, estratégicos
definida e o estudo de resultados da validagao. Sl
: e juridicos.
mercado realizado
Duragao Duragao Duragao
04 semanas 05 semanas 12 semanas

6.3. Jornada Bora Crescer

6.3.1. Nesta jornada, as startups da categoria Bora Crescer passardo por uma trilha de
aceleracao tendo como duracdo de 21 (vinte e uma) semanas com atividades como:
workshops, mentorias, consultorias e eventos.

6.3.2. Nesta jornada, as startups da categoria Bora Crescer passarao pelas seguintes fases
descritas abaixo:

JORNADA BORA CRESCER

Fase 1. PLANEJAR Fase 2. LANCAR Fase 3. ESCALAR Fase Final. DEMODAY
Apenas as startups que

Até 20 startups seréo Até 20 startups seréo Até 20 startups seréo concluirem as fases
serao selecionadas serao selecionadas serao selecionadas anteriores e alcangarem

os melhores resultados

Objetivo principal Objetivo principal Objetivo principal Objetivo principal
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Lancgar o produto no ~ Apresentar o negocio
. ~ : Escalar a operagéo do
Planejar a gestao, mercado e aprimorar a A para uma banca
) ; negocio e promover .
finangas e o estrutura de marketing e = avaliadora e/ou
conexao com o mercado . X
langamento do produto vendas investidores
Duragao Duracao Duragao

06 semanas 06 semanas 09 semanas

7. DA ELEGIBILIDADE

7.1. Os critérios de elegibilidade indicados abaixo sao obrigatdrios e sua auséncia resultara
no indeferimento sumario da startup inscrita e de sua exclusdo do processo seletivo de
ambas categorias.

7.2. Para inscrever sua startup em uma das jornadas de inovagéo, a startup deve:

i. Solucionar um problema real que afeta um grande numero de individuos e/ou empresas.

ii. Ter um conceito de produto que incorpore tecnologia(s) digital(is) com maior potencial de
contribuicdo para o crescimento econémico no curto e médio prazo.

iii. Ter o potencial de ser produzido e comercializado em grande escala.

iv. Possuir parte dos membros da equipe residentes no Ceara.

v. Ser composta por no minimo 2 (dois) e maximo 5 (cinco) membros/sécios.

vi. Ter um time com multidisciplinaridade, com conhecimento e/ou experiéncia no mercado.
vii. Preferencialmente, enquadrar-se a um dos setores estratégicos da economia do Ceara.

7.2.1. Para a jornada Bora Criar, a startup deve:

i. ser composto por membros de 16 anos ou mais de idade;
ii. possuir uma ideia, uma pesquisa ou uma invengao cientifica/tecnolégica em estagio inicial;

7.2.2. Para a jornada Bora Crescer, a startup deve:

i. ser composto por membros de 18 anos ou mais de idade;
ii. possuir um minimo produto viavel previamente validado junto ao mercado ou um
produto/servigo com os primeiros clientes;

7.3. Podera ser elegivel startups oriundas de programas parceiros do Programa Corredores
Digitais, desde que atendam aos critérios pré-estabelecidos por esse edital.

7.4. Os membros do time devem ter o poder de exercer o papel principal na tomada de
decisao referente a sua startup ao longo de todas as fases do programa.

7.5. Nao serao pontuadas startups com as seguintes caracteristicas:

i. startups dirigidas por terceiros nos quais os proponentes participantes ndo tém a
propriedade intelectual ou poder de decisao;

ii. startups dirigidas por organizacbes publicas e/ou privadas nos quais os proponentes
participantes ndo tém a propriedade intelectual ou poder de decisao;

iii. E vedada a inscricdo de mais de um startup do mesmo time de proponentes.

iv. E vedada a inscricdo da startup por quaisquer pessoas (fisicas ou juridicas) envolvidas na
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organizagao e execug¢ao do Programa Corredores Digitais.
8. DAS INSCRICOES

8.1. Os candidatos deverdo inscrever suas startups de empreendedorismo inovador,
exclusivamente, via Internet, utilizando o formulario eletrébnico disponivel no sitio
http://www.sct.ce.gov.br/corredoresdigitais.

8.2. As inscri¢cbes para a edi¢cao 2024 do Programa Corredores Digitais estardo abertas de
25 de julho de 2024 até as 23h59min (vinte e trés horas e cinquenta e nove minutos),
horario de Brasilia, do dia 16 de agosto de 2024.

8.3. Em caso de alteragao no prazo de inscricdo acima mencionado, as novas datas serao
comunicadas pelo sitio http://www.sct.ce.gov.br/corredoresdigitais.

8.4. Durante a inscri¢ao, os candidatos deverao fornecer as informagdes sobre suas startups
em conformidade com a estrutura do formulario eletrénico da sua categoria.

8.5. O formulario eletrénico de inscrigdo referente a jornada Bora Criar esta estruturado em
cinco etapas de preenchimento obrigatério, a saber:

Etapa 1: Identificacdo da startup

Etapa 2: Descricdo do problema e da solugao
Etapa 3: Descricao do mercado e do negdécio
Etapa 4: Identificagdo do time

Etapa 5: Confirmacao e Informagdes Adicionais.

8.5.1. As informacbes detalhadas sobre o contetdo do formulario eletrdnico de inscricao da
categoria de jornada Bora Criar estao disponiveis no Apéndice B deste Edital.

8.6. O formulario eletrénico de inscricdo referente a jornada Bora Crescer esta estruturado
em cinco etapas de preenchimento obrigatorio, a saber:

Etapa 1: Identificacdo da startup;

Etapa 2: Informagdes sobre produto;

Etapa 3: Informagdes sobre mercado;

Etapa 4: Identificagdo do time;

Etapa 5: Anexos;

Etapa 6: Confirmacao e Informacgdes Adicionais..

8.6.1. As informacgdes detalhadas sobre o conteudo do formulario eletrdnico de inscricao da
categoria de jornada Bora Crescer estao disponiveis no Apéndice C deste Edital.

8.7. Para ambas categorias de startup, sera aceita apenas uma unica inscrigdo, sendo
considerada a ultima inscricao feita, nos casos de mais de uma inscrigao.

8.8. O preenchimento correto do formulario eletrbnico de inscricio € de inteira
responsabilidade dos candidatos.

8.9. Todas as comunicagoes oficiais com os times serao realizadas pelos e-mails e nimeros
de telefones fixos e celulares cadastrados no formulario eletrénico de inscri¢gdo. Por isso, os
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candidatos deverdo cadastrar os e-mails e os numeros de telefones fixos e celulares que
continuardo utilizando regularmente e que n&o seréo alterados durante o programa.

8.10. Os e-mails e os numeros de telefones fixos e celulares cadastrados no formulario
eletrénico s6 poderao ser alterados em caso de aprovacido da startup, mediante envio de
solicitacdo a coordenagao do programa.

8.11. Ao longo do programa, o lider da startup receberd os comunicados oficiais da
coordenagdo do Corredores Digitais € sera o unico responsavel pelo repasse de
informacdes e/ou atividades do programa para os demais membros do seu time.

8.12. Os membros da startup s6 poderao ser substituidos em caso de aprovacao da startup
e mediante solicitagao do lider da startup e anuéncia da coordenacgéo do programa.

8.13. O Corredores Digitais ndo se responsabiliza por eventuais instabilidades no formulario
eletrénico de inscrigdo. Portanto, recomenda-se nao fazer a inscrigdo no ultimo dia do prazo.

8.14. Nao serao aceitos pedidos de inscricdo fora do prazo estabelecido neste Edital.

8.15. No ato de inscricdo, os participantes atestam que leram e compreenderam o presente
Edital, aceitando-o integralmente.

9. DA SELECAO

9.1. Somente as startups que tiverem seus pedidos de inscricdo deferidos serdo aceitos para
0 processo de sele¢cdo de ambas jornadas de inovagao do programa.

9.2. Os candidatos classificados fora do limite de vagas de ambas jornadas de inovag¢ao
estabelecidas neste Edital compordo cadastro de reserva, podendo, eventualmente, ser
chamados para assumir uma vaga em caso de vacancia, observado a ordem de
classificacado e o prazo de vigéncia deste Edital.

9.3. A participacdo das startups selecionadas dentro do numero de vagas, em ambas
jornadas, estara condicionada a entrega da documentagcao complementar, indicada no item
13 deste Edital.

9.4 As startups inscritas para a jornada Bora Crescer apresentardo seu pitch por meio de
uma entrevista de até 30 minutos para uma banca externa e independente formada por
especialistas indicados pelo Comité-Gestor que examinara se as startups apresentam as
condigbes favoraveis para a selegao.

10.  DOS CRITERIOS DE SELECAO

10.1. Para a jornada Bora Criar serdo selecionadas até 180 (cento e oitenta) startups que
obtiverem a maior pontuacido, assumindo o compromisso de selecionar as startups que a
banca de avaliagédo considerar preparadas para as atividades.

10.1.1. Em caso de empate entre os concorrentes no processo seletivo para a jornada Bora
Criar, tera preferéncia a startup que apresentar a maior pontuacao em “problema” e “time”.
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10.2. Para a jornada Bora Crescer serdo selecionadas até 20 (vinte) startups que
obtiverem a maior pontuagcido, assumindo o compromisso de selecionar as startups que a
banca de avaliagédo externa e independente considerar preparadas para as atividades.

10.2.1. Em caso de empate entre os concorrentes no processo seletivo para a jornada Bora
Crescer, tera preferéncia a startup que apresentar a maior pontuagdo em “mercado” e
" n
produto".

10.3. O Comité Avaliador Multidisciplinar da SECITECE publicara a lista final com até 180
(cento e oitenta) startups selecionadas para a jornada Bora Criar e com até 20 (vinte)
startups selecionadas para a jornada Bora Crescer no sitio

http://www.sct.ce.gov.br/corredoresdigitais.

10.4. As startups inscritas serdo avaliadas em critérios especificos de acordo com a
categoria.

10.4.1 As startups inscritas para a jornada Bora Criar serdo avaliados em oito critérios, a

saber:

AREA CRITERIO EVIDENCIA PONTUAGAO
. o ~ . 1,0 - Probl | defini
A startup identificou um A comprovacéo se dara 0 - Prob ema.ma de inido
. 2,0 - Problema identificado e
problema e provou com por meio dos dados A
Problema A ) . L com fracas evidéncias
evidéncias que é um fornecidos no formulario . e
. . 3,0 - Problema identificado e
problema real de inscrigéo A
com fortes evidéncias
1,0 - Nao existe uma solugao
~ . para o problema a ser
~ . . A comprovagéao se dara .
A solugao descrita esta . solucionado
. por meio dos dados . ~
articulada de forma clara e . .. 2,0 - Existe uma solugéo, mas
. fornecidos no formulario . L ,
plausivel , . sem diferencial inovativo
de inscrigao . ~
3,0 - Existe uma solugéo e
com diferencial inovativo
Solugao A comprovacéo se dara 1,0 - Ainda em definigao
¢ Alinhamento com as P j ¢ 2,0 - Outras tendéncias
. - por meio dos dados o
tendéncias tecnoldgicas . . tecnologicas
e fornecidos no formulario . o
prioritarias do programa . . 3,0 - Tendéncias tecnoldgicas
de inscrigao e
prioritarias para o programa
A comprovacao se dara | 1,0 - Nao tem um produto nem
Estagio atual da startup por meio dos dados MVP
em termos de solugao fornecidos no formulario 2,0 - Possui um MVP
de inscrigao 3,0 - Possui um produto
Alinhamento (A:om 0s Identificagao dlg um 1.0 - Né&o esta alinhado
setores econémicos problema especifico da ) .
o ol 2,0 - Sim, esta alinhado
prioritarios do programa regido
Mercado A startup tem A comprovagéao se dara 10 -.N.ao gpresentou s
. . potenciais clientes e nem os
conhecimento dos seus por meio dos dados
L . . concorrentes
potenciais clientes e fornecidos no formulario .
. . 2,0 - Apresentou os potenciais
concorrentes de inscrigéo .
clientes OU concorrentes
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3,0 - Apresentou os principais
clientes E concorrentes

Time

Time formado por
competéncias
multidisciplinares e com
experiéncia no mercado

A comprovacgéao se dara
por meio dos dados
fornecidos no formulario
de inscrigédo

1,0 - Ndo possui um time
multidisciplinar e ndo possui
experiéncia no mercado
2,0 - Possui um time
multidisciplinar OU
experiéncia no mercado
3,0 - Possui um time
multidisciplinar E experiéncia
no mercado

Experiéncia dos
fundadores com
empreendedorismo

A comprovacéo se dara
por meio dos dados
fornecidos no formulario
de inscrigao

1,0 - Nenhum dos fundadores
empreendeu anteriormente
2,0 - No minimo, um dos
fundadores ja empreendeu
3,0 - Alguns dos fundadores ja
participaram de programas de
empreendedorismo e/ou
startups

10.4.2. As startups inscritas para a jornada Bora Crescer serao avaliados em sete critérios,

a saber:

AREA

Produto

CRITERIO

Alinhamento com as
tendéncias tecnoldgicas
prioritarias do programa

EVIDENCIA

A comprovagéo se dara
por meio dos dados
fornecidos no formulario
de inscricdo

PONTUAGAO
1,0 - Ainda em definigao

2,0 - Outras tendéncias
tecnoldgicas

3,0 - Tendéncias
tecnoldgicas prioritarias para o
programa

Estagio atual da startup
em termos de produto

A comprovacgao se dara
por meio dos dados
fornecidos no formulario
de inscrigdo e a
demonstragéo do
produto

1,0 - Ndo tem um
produto nem MVP

2,0 - Possui um MVP

3,0 - Possui um produto

Mercado

Alinhamento com os
setores econdmicos
prioritarios do programa

Identificagdo de um
problema especifico da
regido

1,0 - Nao esta alinhado
2,0 - Sim, alinhado

A startup tem
conhecimento dos seus
clientes concorrentes

A comprovacao se dara
por meio dos dados
fornecidos no formulario
de inscrigéo

1,0 - Nao apresentou os
potenciais clientes e nem os
concorrentes

2,0 - Apresentou os potenciais
clientes OU concorrentes

3,0 - Apresentou os principais
clientes E concorrentes
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Oferta da solugao através
das vendas da startup

A comprovagéo se dara
por meio dos dados
fornecidos no formulario

1,0 - Nao gera receita,

2,0 - Gera receita, mas nao
lucra

de
inscricao .
¢ 3,0 - Gera receita e lucro

1,0 - Nao possui um time
multidisciplinar e ndo possui
experiéncia no mercado
Time formado por A comprqvagéo se dara

por meio dos dados

competéncias : -
e fornecidos no formulario
multidisciplinares e com de

experiéncia no mercado

2,0 - Possui um time
multidisciplinar OU experiéncia
no mercado
inscricao
3,0 - Possui um time
multidisciplinar e experiéncia no
mercado

Time
1,0 - Nenhum dos fundadores
empreendeu anteriormente

2,0 - No minimo, um dos
fundadores ja empreendeu

A comprovacéo se
dara por meio dos dados
fornecidos no formulario

de inscricao

Experiéncia dos
fundadores com

empreendedorismo 3,0 - Alguns dos fundadores ja

participaram de programas de
empreendedorismo e/ou
startups

11. DO CRONOGRAMA

PRAZOS DO PROCESSO SELETIVO JORNADA BORA CRIAR

| - Inscrigdo das startups 26/07/2024 a 16/08/2024

Il - Analise e Sele¢éo das startups Bora Criar 19/08/2024 a 23/08/2024

Il - Resultado parcial das startups classificadas 27/08/2024
IV - Interposicao de recurso 28/08/2024
V - Resultado final das startups aprovadas 29/08/2024

VI - Periodo de Integragdo das startups aos Ambientes de Inovagao | 29/08/2024 e 02/09/2024

VII - Recebimento de Documentagao e Termo de outorga 29/08/2024 a 20/09/2024

VIII - Inicio da jornada Bora Criar 05/09/2024

PRAZOS DO PROCESSO SELETIVO JORNADA BORA CRESCER

—_ |
o
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| - Inscricao das startups 26/07/2024 a 16/08/2024
Il - Analise das startups Inscritas 19/08/2024 a 20/08/2024
Il - Entrevistas das startups Elegiveis 21/08/2024 a 26/08/2024
IV - Resultado parcial das startups classificadas 27/08/2024
V - Interposic¢ao de recurso 28/08/2024
VI - Resultado final das startups aprovadas 29/08/2024
VIl - Recebimento de Documentagéo e Termo de outorga 29/08/2024 a 20/09/2024
VIII - Inicio da jornada Bora Crescer 04/09/2024

11.1. As informacgbes detalhadas sobre o conteudo do formulario eletrénico de inscricao da
startup estao disponiveis no Apéndice B para a jornada Bora Criar € no Apéndice C para a
jornada Bora Crescer, deste Edital.

11.2. As propostas deferidas passarao por uma analise de submissdo conduzida por uma
banca de avaliagdo externa e independente que sera indicada pela SECITECE.

11.3. O resultado parcial com a lista dos aprovados sera comunicado pelo sitio
http://www.sct.ce.gov.br/corredoresdigitais.

12.4. Depois da divulgacdo do resultado final dos aprovados, as startups deverao
obrigatoriamente, sob pena de desclassificagdo do processo seletivo, assinar um termo de
outorga e envia-lo mediante formulario eletrénico.

12.5. O link para acesso ao formulario eletronico do termo de outorga sera comunicado
apenas pelos e-mails dos aprovados.

12. DOS RECURSOS

12.1. O candidato que desejar interpor recursos contra o resultado preliminar da selegao
para uma das modalidades de que trata este Edital devera fazé-lo em até 01 (um) dia util a
contar da data de divulgagao do resultado parcial, indicada no cronograma, no item 11.

12.2. Os recursos deverao ser encaminhados ao Comité Avaliador Multidisciplinar da
SECITECE por meio do e-mail secitececeara@gmail.com. O Assunto deve conter o
seguinte titulo: “Interposicao de recurso Edital 04/2024 Programa Corredores Digitais”.

13. DA DOCUMENTACAO COMPLEMENTAR

13.1. A participacéo pelos times selecionados estara condicionada a entrega da
documentagdo complementar, indicada a seguir:

i. copias dos documentos de identidade e CPF e do comprovante de endereco;
ii. certificado de escolaridade;

11
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iii. termo de outorga assinado.

13.1.1 Para startups aprovadas na Categoria Jornada Crescer sera necessario adicionar
dados complementares dos membros da equipe no formulario eletrénico de entrega do
termo de outorga.

13.2. A documentagao complementar devera ser entregue por meio do mesmo formulario
eletrébnico de entrega do termo de outorga, disponibilizado mediante o endereco
http://www.sct.ce.gov.br/corredoresdigitais dentro do periodo indicado no item 11 deste
edital.

13.3. Caso o time selecionado para o programa seja representado por procurador, este
devera apresentar o competente instrumento de Procuragdao, com firma reconhecida em
Cartorio.

14. DOS COMPROMISSOS DO PARTICIPANTE

14.1. Do participante de que trata este Edital sera exigido:

i. seguir a metodologia estipulada;

ii. dedicar-se ao cumprimento integral dos Planos de Trabalho dentro dos prazos
estipulados;

iii. ter disponibilidade de até 8h por semana para participar de reunides, eventos,
treinamentos e mentorias on-line e/ou presencialmente;

iv. participar das mentorias dentro dos horarios estabelecidos pelos mentores;

v. acompanhar regularmente o recebimento dos e-mails enviados pelo Corredores Digitais;
vi. apresentar a SECITECE relatério de atividades quando requerido;

vii. arcar com quaisquer infracdes civeis ou criminais a que der causa;

viii. fazer referéncia ao apoio da SECITECE, e do Programa Corredores Digitais em toda
producado cientifica e tecnolégica que venha a publicar, assim como em qualquer outra
publicacdo ou formas de divulgagdo que resultarem, total ou parcialmente, do trabalho
desenvolvido no Programa Corredores Digitais, objeto do apoio por parte da SECITECE.

15. DA PROPRIEDADE INTELECTUAL

15.1. O Corredores Digitais apoia as startups, mas nao tem interesse financeiro ou de
propriedade nas startups de seus beneficiarios.

15.2. No caso, da startups aprovadas na categoria Jornada Bora Criar, cada Ambiente de
Inovacéao trara suas especificidades no que compete as regras da legislagao referente aos
direitos intelectuais no Termo de Cooperagao Técnica firmado entre o Ambiente de Inovagao
e a Secretaria da Ciéncia, Tecnologia e Educacéo Superior do Ceara (SECITECE).

15.3. E recomendavel que os candidatos tomem as medidas apropriadas para proteger sua
propriedade intelectual antes de inscrever sua startup.

15.4. E recomendavel que os candidatos leiam e compreendam a politica de propriedade
intelectual do Ambiente de Inovagao ou da instituicdo que sua startups sera conectada.

15.5. Se uma instituicdo de ensino ndo tem uma politica de propriedade intelectual, sera
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necessario desenvolver um acordo entre o time e a instituicdo que estabeleca a propriedade
de ideias resultantes do trabalho no programa.

16. DO DIREITO DE IMAGEM

16.1. O Programa Corredores Digitais e o Ambiente de Inovacao reservam o direito de uso
de imagem de todos os participantes.

16.2. Os participantes cedem gratuitamente o direito de uso de imagem e informacoes
relativas a suas startups em pecas promocionais, publicitarias e/ou académicas, sem
quaisquer 6nus presentes ou futuros para a SECITECE, assim como para o Ambiente de
Inovacgao.

16.3. As pecgas promocionais, publicitarias e/ou académicas de que trata o item anterior
serdo veiculadas por tempo indeterminado e em locais e veiculos a critério da SECITECE,
sempre que lhe convier.

17. DAS DISPOSICOES FINAIS

17.1. A participagao no Programa Corredores Digitais € gratuita para todos os participantes.

17.2. Quaisquer despesas com deslocamento e hospedagem para os eventos presenciais
previstos correm por conta dos participantes, podendo o Corredores Digitais, eventualmente,
oferecer ajuda de custo, de acordo com critérios e disponibilidade de recursos definidos ao
longo do programa.

17.3. Quaisquer outras despesas que os participantes tenham durante o programa nao
serao ressarcidas pelo Programa Corredores Digitais ou quaisquer de seus organizadores,
executores, parceiros ou patrocinadores.

17.4. O nao exercicio pelo Comité-Gestor deste Programa, de qualquer direito previsto neste
regulamento, ndo constitui rendncia, novagéao, alteragao nos termos desses instrumentos,
nem confere qualquer direito especial aos proponentes. Todas as omissdes relativas ao
presente regulamento serao dirimidas pelo Comité-Gestor deste Programa.

17.5. O Corredores Digitais podera desclassificar do programa os times que ndo cumprirem
os Planos de Trabalho, startups inaptas para as jornadas ou que mantiverem condutas
improprias em qualquer momento durante todo o periodo do programa.

17.6. Os casos omissos serao resolvidos pela SECITECE, respeitando-se a legislagdo em
vigor.

17.7. A qualquer tempo, o presente Edital podera ser revogado ou anulado, no todo ou em

parte, por motivo de interesse publico ou exigéncia legal, sem que isso implique direito a
indenizag&o ou reclamacgéo de qualquer natureza aos candidatos.

13
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APENDICE B. CONTEUDO DO FORMULARIO DE INSCRIGAO DA STARTUP -
JORNADA BORA CRIAR

Durante a inscrigdo do time para o Programa Corredores Digitais, os candidatos da Jornada Bora
Criar deverao responder um formulario eletrbnico que possui a seguinte estrutura:

Etapa 1: Identificacdo da startup

Etapa 2: Descricdo do problema e da solugéo
Etapa 3: Descrigdo do mercado e do negdcio
Etapa 4: Identificacdo do Time

Etapa 5: Confirmagéo e Informagdes Adicionais.

ETAPA 1. IDENTIFICAGAO DA STARTUP

1.1 Nome da startup
Inserir o nome da sua startup.

1.2. Estado-sede da startup
Escolher o estado-sede da startup.

1.3. Municipio-sede da startup
Escolher o municipio-sede da startup.

1.4. Website da Startup
Caso nao tenha site, informe outro canal que podemos acompanhar as agdes do seu negdcio
(Instagram, LinkedIn, YouTube, etc.)

1.5. Em que fase sua empresa esta?

Escolher uma das respostas abaixo:

- Ideagéo (A empresa esta na fase inicial, desenvolvendo a ideia e o conceito do negocio.)

- Validagéo (A empresa esta testando a viabilidade do produto ou servigo, buscando feedback de
clientes potenciais e ajustando o modelo de negdcios.)

- Operagao/primeiras vendas (A empresa ja langou seu produto ou servigo no mercado e esta
comegando a fazer suas primeiras vendas.)

- Tragao/acelerando o crescimento (A empresa ja tem um produto ou servigo validado e esta focada
em aumentar significativamente suas vendas e a base de clientes.)

- Scale-up (A empresa ja possui um crescimento consistente e esta se preparando para expandir em
grande escala.)

1.6. Setor de atuagao da startup
Escolher uma das respostas abaixo:
- Agronegdcio

- Comeércio

- Construgéo Civil

- Educacgéo

- Energias Renovaveis

- Industria da Madeira

- Infraestrutura e Logistica

- Metalmecénica

- Mineragédo

- Saude
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- Tecnologia da Informagdo e Comunicagdo
- Turismo
- Outro

1.7. A startup possui CNPJ?
Escolher uma das respostas abaixo:
- Sim

- Néo

- Em abertura

1.8. Ja foi acelerado por algum programa ou instituicao?
- Sim
- Néo

1.9. Caso tenha respondido a opgéao "SIM", insira quais programas:

ETAPA 2. DESCRIGAO DO PROBLEMA E DA SOLUGCAO

2.1. Qual problema a startup resolve?
Descreva que problema(s) sua ideia pretende solucionar.

2.2. Quais sao as evidéncias de que este é um problema real? Descreva dados de mercado,
reportagens, publicagbes, fontes confiaveis e entrevistas que mencionem este problema.

2.3. Que solucao sera desenvolvida? Descreva detalhadamente o Produto, Servigo ou Processo
que esta sendo idealizado, incluindo: o que é a solugdo, como funciona, quais sao suas principais
caracteristicas inovadoras e o que torna sua solugao valiosa para os clientes.

2.4, Tipo de solugdo/base tecnoldgica vocé pretende utilizar

Escolher uma das respostas abaixo:

- Ainda em definigdo: A base tecnologica ainda ndo foi determinada.

- Plataforma digital: Uma solu¢do que opera através de uma plataforma online.

- Aplicativo moével: Um software desenvolvido para dispositivos moveis, como smartphones e tablets.

- Aplicagao de desktop: Um software instalado e executado em computadores de mesa ou laptops.

- Software como servigo: Um software fornecido como um servigo acessivel via internet, geralmente
por assinatura.

- Dispositivos conectados: Equipamentos fisicos que se comunicam via internet, também conhecidos
como IoT (Internet das Coisas).

- Outro: Qualquer outra base tecnolégica néo listada acima.

2.5. Qual tendéncia tecnolégica sua startup esta adotando ou planeja adotar? (Tendéncia
tecnoldgica € uma inovagdo ou tecnologia nova que estd mudando a maneira como fazemos as
coisas. Essas tecnologias estdo em crescimento e sdo importantes para o futuro dos produtos e
servigos.) Escolher uma das respostas abaixo:

- Ainda n&o definido

- Big data e anélise aumentada

- Espacos inteligentes e locais inteligentes

- Blockchains e registro distribuido

- Computagdo em nuvem e computacgéo de borda

- Realidade estendida

- Gémeos digitais

- Processamento de linguagem natural

- Interfaces de voz e chatbots

- Visdo computacional e reconhecimento facial

- Ciberseguranca e ciber-resiliéncia

- Automacgéo robdtica de processos

- Personalizagdo em massa e micro-momentos
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- Outros

2.6. Qual o estagio atual da solugao?

Escolher uma das respostas abaixo:

- A solugdo ainda esta em fase de conceito ou planejamento inicial, sem um MVP (Produto Minimo
Viavel) desenvolvido.

- Tenho um MVP (Produto Minimo Viavel) desenvolvido, mas ainda néo foi testado com usuarios
reais.

- Tenho um MVP sendo testado por um grupo seleto de usuarios beta para obter feedback.

- Tenho um MVP em uso por clientes que pagam pelo servigo ou produto.

- Tenho um produto completamente desenvolvido e ja possui clientes que pagam por ele.

- Tenho um produto avangado e pronto para expansao significativa no mercado.

2.7. Ha quanto tempo a solucdo vem sendo desenvolvida?
Escolher uma das respostas abaixo:

- N&o iniciou desenvolvimento;

- Até 3 meses;

- Entre 3 e 6 meses;

- Entre 6 e 12 meses;

- Entre 12 e 24 meses;

- Mais de 24 meses.

ETAPA 3: DESCRIGAO DO MERCADO E DO NEGOCIO

3.1. Qual é o tamanho total do mercado que sua solugao pode atingir (TAM)?
Escolher uma das respostas abaixo:

- Néo sei responder essa pergunta;

- Néo sei o numero, mas néo é grande;

- Até R$500 milhées por ano;

- De R$500 milhées até R$1 bilhdo por ano;

- Mais de R$1 bilhdo por ano.

3.2. Qual o modelo de negécio da sua startup? (O modelo de negdcio descreve como sua
empresa gera receita e estrutura suas transagoes.)

Escolher uma das respostas abaixo:

- Em definicdo

- B2C (transagéo entre empresa e consumidor final)

- B2B (transagbes entre empresas)

- B2G (transagéo entre empresa e governo)

- B2B2C (transag&o entre empresas visando consumidor final)

- Outro

3.3. Quais seus potenciais clientes? (Identifique e descreva os grupos ou segmentos de clientes
que sua solugao pretende atingir.)

3.4. Quais sdo seus principais concorrentes e como vocé se diferencia deles? (Liste os
principais concorrentes que atuam no mesmo mercado ou setor que a sua solugédo e destaque os
aspectos que fazem com que sua solugao se diferencia em termos de valor, inovagao ou abordagem)

3.12. Pitch

Envie o seu Pitch de até 5 minutos

Envie seu Pitch e aumente suas chances de entrar no Programa Corredores Digitais. Confira também
nossa dica para estruturar seu Pitch.

- Nome da startup

- O problema que vocé deseja resolver/oportunidade (necessidade dos clientes)

- Solugdo que esta sendo proposta;

- Oportunidade de mercado e os potenciais concorrentes;

- Forma de monetizagdo

- Equipe.
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ETAPA 4. IDENTIFICAGAO DO TIME

4.1. Qual a experiéncia do time no mercado da startup?

O mercado ¢ o setor que a startup esta inserido (exemplo: Agronegécio, Comércio, Construgéo Civil,

Educacéo efc).

Escolher uma das respostas abaixo:

- Nenhum fundador possui experiéncia no mercado

- Ao menos um fundador possui de 2 a 5 anos de experiéncia no mercado

- Dois ou mais fundadores possuem no minimo de 2 a 5 anos de experiéncia no
mercado

- Ao menos um fundador possui mais de 5 anos de experiéncia

- Dois ou mais fundadores possuem mais de 5 anos de experiéncia

4.2. Os fundadores ja empreenderam anteriormente?

Escolher uma das respostas abaixo:

- Nao, nenhum dos fundadores empreendeu anteriormente

- Apenas um dos fundadores ja participou da realizagdo de algum negécio proprio
- Mais de um dos fundadores ja participou da realizagdo de algum negdécio préprio
- Alguns fundadores ja participaram de programas de empreendedorismo/startups
mas ndo gerou negocio

- Alguns fundadores ja participaram de programas de empreendedorismo/startups
e gerou negdcio

4.3. Como sera a dedicacao do seu time durante o programa?

Escolher uma das respostas abaixo:

- Todos os integrantes em tempo integral

- Todos os integrantes em tempo parcial, ou seja, nenhum em tempo integral

- Todos os integrantes em tempo integral mais o apoio de funcionarios

- Apenas um integrante em tempo integral e outros integrantes em tempo parcial

4.4. Vocés possuem um desenvolvedor e/ou programador no time?
Escolher uma das respostas abaixo:

- Sim

- Néo

4.3. Quem faz parte da startup, qual a fungdo que desempenha no negécio e qual sua

experiéncia com o mercado e/ou tecnhologia desenvolvida?
Descreva com o maximo de detalhes possivel

4.4. Quem é o lider da startup?
E a pessoa responsavel por repassar todas as informagdes para as demais.

4.5. Dados da lideranga da startup:
Inserir as seguintes informacdes:
- Nome completo
- Funcéo na startup (negécio, produto ou marketing)
- Data de nascimento
- Numero do RG
- Orgdo Emissor do RG
- Numero do CPF
- Sexo
- Identidade de género
- Corouraca
- Instituicdo de ensino
- Curso
- Formagao
Nivel Médio Regular Incompleto

17



i

CEARA

FOVERKO [ ESTADD

Nivel Médio Regular Completo
Nivel Médio Profissionalizante Incompleto
Nivel Médio Profissionalizante Completo
Nivel Técnico Incompleto
Nivel Técnico Completo
Superior Completo
Superior Incompleto
Po6s-Graduagéo, Mestrado ou Doutorado Incompleto
Pés-Graduacgao, Mestrado ou Doutorado Completo
- Endereco residencial
- Cidade onde reside
- Telefone de contato
- E-mail
- LinkedIn ou Curriculo Lattes

4.6. Dados dos demais membros:
Inserir as seguintes informacgdes:
- Nome Completo
- Fungéo na Startup (negécio, produto ou marketing)
- Data de Nascimento
- Numero do CPF
- Sexo
- Identidade de género
- Corouraga
- Instituicdo de ensino
- Curso
- Formacgao
Nivel Médio Regular Incompleto
Nivel Médio Regular Completo
Nivel Médio Profissionalizante Incompleto
Nivel Médio Profissionalizante Completo
Nivel Técnico Incompleto
Nivel Técnico Completo
Superior Completo
Superior Incompleto
Pés-Graduagao, Mestrado ou Doutorado Incompleto
Poés-Graduagéo, Mestrado ou Doutorado Completo
- Enderego Residencial
- Cidade
- Telefone de contato
- E-mail
- LinkedIn ou Curriculo Lattes

Etapa 5. CONFIRMAGAO E INFORMAGOES ADICIONAIS

5.1. Como vocé soube do Programa Corredores Digitais? Escolha uma das respostas abaixo:

Amigos

Familiares

Professores

Facebook

Instagram

Grupos de WhatsApp
TikTok

Buscador (ex.: Google)
Site da SECITECE

RP (radio, jornal, TV)

Eventos Online do Hub Corredores Digitais (visita institucional, palestra, workshop, etc)
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Trilha da Inovacéo, palestra ou workshop.

Outros eventos presenciais do Corredores Digitais (visita institucional, palestra, workshop,
etc).

Indicacao

Eventos de algum ambiente credenciado a Rede de Ambientes Inovagado do Ceara.
Outros

Como vocé ficou sabendo do edital? Escolha uma das respostas abaixo:

Redes sociais do Corredores Digitais (Linkedin, Instagram, TikTok)
Redes sociais de terceiros.

Grupos de WhatsApp

Buscadores (Google)

Site da SECITEC

Midia (radio, jornal, TV e blogs)

Eventos Online do Corredores Digitais

Eventos de algum ambiente credenciado a Rede de Ambientes Inovagao do Ceara.
Email Marketing.

Indicacao

Outros

5.3. Caso tenha selecionado a opgdo "Indicagao” no item 5.2, favor insira o nome da pessoa
que indicou:

5.4. Como vocé espera que os CORREDORES DIGITAIS ajude a sua startup?

TERMO DE COMPROMISSO

Os candidatos atestardo que leram e compreenderam o regulamento do Corredores Digitais,
aceitando-o integralmente. Além disso, os candidatos declarardo para os devidos fins de direito, sob
as penas da lei, que as informagdes prestadas para a inscrigdo na edigdo 2024 do Programa
Corredores Digitais sdo verdadeiras e auténticas. E, finalmente, os candidatos permitirdo que a
SECITECE compartilhe os dados referentes aos seus projetos com parceiros e avaliadores.

19



i

CEARA

FOVERKO [ ESTADD

APENDICE B. CONTEUDO DO FORMULARIO DE INSCRIGAO DA STARTUP - JORNADA BORA
CRESCER

Durante a inscricdo do time para o Programa Corredores Digitais, os candidatos da jornada Bora
Crescer deverao responder um formulario eletrénico que possui a seguinte estrutura:

Etapa 1: |dentificagao da startup;

Etapa 2: Informagbes sobre produto;

Etapa 3: Informagdes sobre mercado;

Etapa 4: Identificacdo do time;

Etapa 5: Anexos

Etapa 6: Confirmagéo do termo de compromisso.

1.1 Nome da startup
Inserir o nome da sua startup.

1.2. Estado-sede da startup
Escolher o estado-sede da startup.

1.3. Municipio-sede da startup
Escolher o municipio-sede da startup.

1.4. Website da Startup
Caso nao tenha site, informe outro canal que podemos acompanhar as agdes do seu negdcio
(Instagram, LinkedIn, YouTube, etc.)

1.5. Em que fase sua empresa esta?

Escolher uma das respostas abaixo:

- Ideagéo (A empresa esta na fase inicial, desenvolvendo a ideia e o conceito do negocio.)

- Validagéo (A empresa esta testando a viabilidade do produto ou servigo, buscando feedback de
clientes potenciais e ajustando o modelo de negocios.)

- Operagao/primeiras vendas (A empresa ja langou seu produto ou servigo no mercado e esta
comegando a fazer suas primeiras vendas.)

- Tragdo/acelerando o crescimento (A empresa ja tem um produto ou servigo validado e esta focada
em aumentar significativamente suas vendas e a base de clientes.)

- Scale-up (A empresa ja possui um crescimento consistente e esta se preparando para expandir em
grande escala.)

1.6. Setor de atuacgao da startup
Escolher uma das respostas abaixo:
- Agronegdcio

- Comeércio

- Construgéo Civil

- Educacgéo

- Energias Renovaveis

- Inddstria da Madeira

- Infraestrutura e Logistica

- Metalmecénica

- Mineragédo

- Saude

- Tecnologia da Informag¢do e Comunicagdo
- Turismo

- Outro
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1.7. A startup possui CNPJ?
Escolher uma das respostas abaixo:
-Sim

- Néo

- Em abertura

1.8. Ja foi acelerado por algum programa ou instituicao?
- Sim
- Néo

1.9. Caso tenha respondido a opgao "SIM", insira quais programas:

ETAPA 2. INFORMAGOES SOBRE PRODUTO

2.1. Qual problema a startup resolve e quais sdo as evidéncias de que este & um problema
real? Descreva dados de mercado, reportagens, publicacdes, fontes confiaveis e entrevistas que
mencionem este problema.

2.2. Que solugao esta sendo desenvolvida? Descreva detalhadamente o produto, servico ou
processo que esta sendo desenvolvido, incluindo: o que é a solugdo, como funciona, quais sao suas
principais caracteristicas inovadoras e 0 que torna sua solugao valiosa para os clientes.

2.3. Tipo de solugao/base tecnolégica vocé pretende utilizar

Escolher uma das respostas abaixo:

- Ainda em definigdo: A base tecnolégica ainda n&o foi determinada.

- Plataforma digital: Uma solugdo que opera através de uma plataforma online.

- Aplicativo mével: Um software desenvolvido para dispositivos moéveis, como smartphones e tablets.

- Aplicacdo de desktop: Um software instalado e executado em computadores de mesa ou laptops.

- Software como servigo: Um software fornecido como um servigo acessivel via internet, geralmente
por assinatura.

- Dispositivos conectados: Equipamentos fisicos que se comunicam via internet, também conhecidos
como IoT (Internet das Coisas).

- Outro: Qualquer outra base tecnolégica no listada acima.

2.4. Qual tendéncia tecnolégica sua startup esta adotando ou planeja adotar?

(Tendéncia tecnolégica € uma inovacdo ou tecnologia nova que estd mudando a maneira como
fazemos as coisas. Essas tecnologias estdo em crescimento e sdo importantes para o futuro dos
produtos e servigos.) Escolher uma das respostas abaixo:

- Big data e analise aumentada

- Espacos inteligentes e locais inteligentes

- Blockchains e registro distribuido

- Computagdo em nuvem e computagéo de borda

- Realidade estendida

- Gémeos digitais

- Processamento de linguagem natural

- Interfaces de voz e chatbots

- Visdo computacional e reconhecimento facial

- Ciberseguranga e ciber-resiliéncia

- Automacéo robdtica de processos

- Personalizagdo em massa e micro-momentos

- Ainda n&o definido

- Outros

2.3. Qual o estagio atual da sua startup em termos de produto?

Escolher uma das respostas abaixo:
- A solugdo ainda esta em fase de conceito ou planejamento inicial, sem um MVP (Produto Minimo
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Viavel) desenvolvido.

- Tenho um MVP (Produto Minimo Viavel) desenvolvido, mas ainda ndo foi testado com usuarios
reais.

- Tenho um MVP sendo testado por um grupo seleto de usuarios beta para obter feedback.

- Tenho um MVP em uso por clientes que pagam pelo servigo ou produto.

- Tenho um produto completamente desenvolvido e ja possui clientes que pagam por ele.

- Tenho um produto avancgado e pronto para expanséo significativa no mercado.

2.4. Ha quanto tempo o produto vem sendo desenvolvido?
Escolher uma das respostas abaixo:

- Néo iniciou desenvolvimento.

- Até 3 meses.

- Entre 3 e 6 meses.

- Entre 6 e 12 meses.

- Entre 12 e 24 meses.

- Mais de 24 meses.

2.5. Fale como foi ou esta sendo o processo de validagao do negocio.
ETAPA 3. INFORMAGOES SOBRE MERCADO

3.1. Qual é o tamanho total do mercado que sua solugao pode atingir (TAM)?
Escolher uma das respostas abaixo:

- Néo sei responder essa pergunta.

- Néo sei o numero, mas nédo é grande.

- Até R$500 milhées por ano.

- De R$500 milhées até R$1 bilhdo por ano.

- Mais de R$1 bilhdo por ano.

3.2 Qual é o publico-alvo do seu negécio? (Descreva detalhadamente o perfil dos clientes que
sua solugado pretende atingir.)

3.3. Qual o modelo de negécio da sua startup? (O modelo de negécio descreve como sua
empresa gera receita e estrutura suas transagoes.)

Escolher uma das respostas abaixo:

- B2C (transacgéo entre empresa e consumidor final)

- B2B (transa¢6es entre empresas)

- B2G (transagéao entre empresa e governo)

- B2B2C (transac¢éo entre empresas visando consumidor final)

- B2C2C (transagao entre empresa e consumidor final visando o consumidor final)

- Em definicdo

- Outro

3.4. Qual o modelo de receita?

Escolher uma das respostas abaixo:

- Com base em audiéncia/propaganda (Audience/Ads Based)
- Freemium

- Intermediag¢ao / Marketplace

- Por Transag¢ao

- SaaS (Software as a Service)

- SaaS com Hardware

- Success Fee (Taxa de Sucesso - néo se aplica a marketplace)
- Venda de Produtos e/ou Servigos

- Em definicdo

- Outro

3.5. Qual o estagio de receita da empresa?
Escolher uma das respostas abaixo:
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- Néo gera receita, mas nao tem custos e despesas.

- Néo gera receita, mas tem custos e despesas.

- Gera receita, mas ainda néo cobre 0s custos e despesas.
- Gera receita, mas o suficiente para pagar as contas.

- Gera receita e gera lucro.

3.6. Qual foi o faturamento total da startup nos meses de janeiro a junho de 20247?
3.7. Quem séao seus concorrentes diretos e indiretos?(Minimo 3)

3.8. Qual foi o seu ultimo marco/realizagao relevante da startup?
nao obrigatoria

ETAPA 4. IDENTIFICAGAO DO TIME

4.1. Qual a experiéncia do time no mercado da startup?

O mercado é o setor que a startup esta inserido (exemplo: Agronegdécio, Comércio, Construgéo Civil,
Educacéo etc).

Escolher uma das respostas abaixo:

- Nenhum fundador possui experiéncia no mercado

- Ao menos um fundador possui de 2 a 5 anos de experiéncia no mercado

- Dois ou mais fundadores possuem no minimo de 2 a 5 anos de experiéncia no

mercado

- Ao menos um fundador possui mais de 5 anos de experiéncia

- Dois ou mais fundadores possuem mais de 5 anos de experiéncia

4.2. Os fundadores ja empreenderam anteriormente?

Escolher uma das respostas abaixo:

- Nao, nenhum dos fundadores empreendeu anteriormente

- Apenas um dos fundadores ja participou da realizagdo de algum negécio proprio
- Mais de um dos fundadores ja participou da realizagdo de algum negdécio préprio
- Alguns fundadores ja participaram de programas de empreendedorismo/startups
mas néo gerou negocio

- Alguns fundadores ja participaram de programas de empreendedorismo/startups
e gerou negdcio

4.3. Como sera a dedicacao do seu time durante o programa?

Escolher uma das respostas abaixo:

- Todos os integrantes em tempo integral

- Todos os integrantes em tempo parcial, ou seja, nenhum em tempo integral

- Todos os integrantes em tempo integral mais o apoio de funcionarios

- Apenas um integrante em tempo integral e outros integrantes em tempo parcial

4.4. Vocés possuem um desenvolvedor e/ou programador no time?
Escolher uma das respostas abaixo:

- Sim

- Néo

4.5. Quem faz parte da startup, qual a fungcao que desempenha no negécio e qual sua
experiéncia com o mercado e/ou tecnologia desenvolvida?
Descreva com o maximo de detalhes possivel

4.6. Quem sao os fundadores da startup e como esta o cap table (composigao societaria) do
seu hegocio?

A composi¢ao do seu cap table deve somar 100% entre sécios/co-fundadores e investidores. Se a
sua startup tiver contrato de confidencialidade com algum investidor, responda “confidencial’ no nome
deste investidor.
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4.7. Quem faz parte da startup, qual a fungdo que desempenha no negécio e qual sua
experiéncia com o mercado e/ou tecnologia desenvolvida?

4.8. Quem é o lider da startup?
E a pessoa responsavel por repassar todas as informagdes para as demais.

4.9. Dados da liderang¢a da startup:

Inserir as seguintes informacdes:

- Nome completo

- Fungéo na startup (negdcio, produto ou marketing)
- Data de nascimento

- Numero do CPF

- Endereco residencial

- Cidade onde reside

- Telefone de contato

- E-mail

4.10. Dados dos demais membros:

Inserir as seguintes informacgdes:

- Nome completo

- Fungéo na startup (negocio, produto ou marketing)
- Data de nascimento

- Niimero do CPF

- Endereco residencial

- Cidade onde reside

- Telefone de contato

- E-mail

ETAPA 5. ANEXOS

5.1. Insira um link com um video narrativo que demonstre o seu o produto (opcional)
Entende-se demonstragédo do produto qualquer arquivo que apresente a solucao, seja o MVP
(minimo produto viavel), landing page, link da aplicagédo ou video da plataforma em funcionamento e
etc.

5.2. Link do pitch video de até 5 minutos
Envie seu Pitch e aumente suas chances de entrar no Programa Corredores Digitais. Confira
também nossa dica para estruturar seu Pitch.

* Nome da startup;

» Problema que resolve;

= Tamanho do mercado;

= Setor de atuagao da startup;

» Proposta de Valor;

= Solucéo;

= Concorrentes;

= Modelo de receita;

= Marcos importantes da startup;

= Time.

Etapa 6. CONFIRMAGAO E INFORMAGOES ADICIONAIS
5.1. Como vocé soube do Programa Corredores Digitais? Escolha uma das respostas abaixo:
e Amigos
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5.3. Caso tenha selecionado a opgao "Indicagado™ no item 5.2, favor insira o nome da pessoa
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Familiares

Professores

Facebook

Instagram

Grupos de WhatsApp

TikTok

Buscador (ex.: Google)

Site da SECITECE

RP (radio, jornal, TV)

Eventos Online do Hub Corredores Digitais (visita institucional, palestra, workshop, etc)
Trilha da Inovagéo, palestra ou workshop.

Outros eventos presenciais do Corredores Digitais (visita institucional, palestra, workshop,
etc).

Indicacao

Eventos de algum ambiente credenciado a Rede de Ambientes Inovagao do Ceara.
Outros

Como vocé ficou sabendo do edital? Escolha uma das respostas abaixo:

Redes sociais do Corredores Digitais (Linkedin, Instagram, TikTok)
Redes sociais de terceiros.

Grupos de WhatsApp

Buscadores (Google)

Site da SECITEC

Midia (radio, jornal, TV e blogs)

Eventos Online do Corredores Digitais

Eventos de algum ambiente credenciado a Rede de Ambientes Inovacao do Ceara.
Email Marketing.

Indicacao

Outros

que indicou:

5.4. Como vocé espera que os CORREDORES DIGITAIS ajude a sua startup?

TERMO DE COMPROMISSO

Os candidatos atestardo que leram e compreenderam o regulamento do Corredores Digitais,
aceitando-o integralmente. Além disso, os candidatos declarardo para os devidos fins de direito, sob
as penas da lei, que as informagbes prestadas para a inscricdo na edicdo 2024 do Programa
Corredores Digitais sdo verdadeiras e auténticas. E, finalmente, os candidatos permitirdo que a
SECITECE compartilhe os dados referentes aos seus projetos com parceiros e avaliadores.
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